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Centro e Sud Italia

Anche oltre Roma
le boutique puntano
al networking

Nino Amadore

tudi piccoli, iperspecializ-
zati con un occhio al
networking. Se vogliamo
possiamo riassumere cosi
I'identita e i progetti in cantiere de-
gli studi del Centro e Sud Italia (Ro-
ma inclusa) che mettono in primo
piano soprattutto il rapporto e il
contatto conil cliente. Studi bouti-
que, come si suole chiamarli oggi, e
non solo con solide radici da queste
parti ma spesso molto internazio-
nalizzati. E vocati al network, ma-
gari interdisciplinare. Ne & un
esempio, per dire, lo studio di Anto-
nino Quattrone con sede a Pellaro,
frazione di Reggio Calabria, che ha
creato un alleanza di fatto conla so-
rella, Giuseppina, che invece il suo
studio lo ha a Reggio, in citta: tutti
edue hannocomunque unasedea
Milano, unica: «Credo sia giusto che
ognuno mantenga la propria indivi-
dualita - spiega Antonino -le nostre
competenze siintegrano: iomioc-
cupo soprattutto di tributario e mi
sto specializzando in diritto ali-
mentare; mia sorella di civile, pena-
le e si sta specializzando in diritto
del lavoro. Collaboriamo con altri
nostri colleghi per materie specifi-
che e facciamo parte di una rete di
studi legali, la Ius Teamp.
Ilockdown elo smart working in
qualche caso hanno solo accelerato
progetti ed esigenze che erano la-
tenti: gli studi progettano dicresce-
re creando reti e connessioni ma
mantenendo una dimensione da
boutique. Lo spiega Giovanni Lau-
ro, studio a Napoli e in altre tre
grandi citta italiane, specializzazio-
ni che vanno dal diritto bancario e
assicurativo al diritto fallimentare
edifamiglia: «Illockdown ha fatto
emergere ancora di pitiuna crisi che
ciportiamo avantidatempoeciha
fatto superare alcune resistenze
culturali come quella di guardare
sempre al proprio piccolo orticello
-dice Lauro -. Secondo me questo &
il momento di fare scelte nuove: lo
smart working ha dimostrato chesi
pud lavorare diversamente e il

networking puo favorire incontri
con colleghi e professionisti dialtre
discipline. Questo ¢ il nostro pro-
getto, certo ancorain fase embrio-
nale: offrire al cliente interdiscipli-
narieta; quello & il futuro. Credo che
non sia piu il momento dei grandi
studi all’americana».

E proprio su questo punto il
pensiero di Lauro in fondo coinci-
de con quello di altri suoi colleghi.
Come Sergio Fidanzia che con An-
gelo Gigliola ha fondato 'omoni-
mo studio a Roma: ultimiallievi di
Giuseppe Guarino (giurista e piu
volte ministro, scomparso a meta
aprile) Fidanzia e Gigliola hanno
otto collaboratori e sioccupano so-
prattutto di diritto amministrativo,
sportivo, dell’'Unione europea e
dell’energia: «lo ritengo che gli
studi boutique siano la dimensione

ideale - spiega Sergio Fidanzia -
perché dannola possibilita di avere
contatti diretti con i clienti. Gli stu-
di di grandi dimensioni sono di-
spersivi». Bloccato, come tanti, dal
lockdown lo studio Fidanzia-Gi-
gliola si € ritrovato in questi mesi
arispondere soprattutto a richieste
di consulenza ma si sta preparando
aldopolockdown e alle innovazio-
ni che arriveranno: «Dal primo
giugno scattera il processo telema-
tico con Microsoft teams e ci sem-
bra unabuona novita - spiega Ser-
gio Fidanzia -. Noi intanto stiamo
testando I'udienza telematica con
Zoom, il sistema molto usato peri
collegamenti in video, e faremoun
processo telematico di prova».
Eunsostenitore del rapportodi-
retto con i clienti Fiorenzo Calca-
gnile che insieme al fratello Lucaha
uno studio a Bari: Fiorenzo si occu-
padidiritto amministrativo, Luca di
civile e tributario. «Alcuni anni fa
misono reso conto chele strutture
costruite sul modello paraindu-
striale hanno dei grossi limiti, gli
stessi della grande distribuzione
organizzata per il commercio -
spiega Fiorenzo -. Chi ha bisogno di
assistenzalegale in quel caso si ri-
volge allo studio e non al professio-
nista e invece, secondo me, il con-

tatto diretto conil professionista ha
un valore diverso perché fondato
sulla fiducia e la responsabilita».

Specializzazione, fiducia e
networking sono alla base dello
studio C-Legal di Castellammare
del Golfo in provincia di Trapani
fondato nel 2016 da Manlio Gervasi,
Maria e Calogero Marinello con col-
laboratori a Buenos Aires e New
York. Uno studio specializzato (o
superspecializzato se volete) in im-
mobiliare eamministrativo : «Assi-
stiamo soprattutto gli stranieri che
vogliono fare investimenti immobi-
liari e turistici in Sicilia ma ormai
non solo: russi, americani ma anche
cittadini di Paesi Ue - spiega
Manlio Gervasi -. Cittadini e impre-
seattratti dalla Sicilia e dalle grandi
potenzialita della nostra terra oltre
che dalla bellezza. I nostri uffici di
New York e Buenos Aires assistono
la clientela di origine italo-america-
naoitalo-argentina neiloro proble-
mi legali in Italia». Gli acquirenti
stranieri vengono assistiti in tutte le
fasi di acquisto dei beni immobiliad
uso residenziale ma anche com-
merciale come investimento, per
esempio bagli storici e masserie,
che vengono adibite a strutture ri-
cettive oresort. «L’assistenzalegale
e globale, dalla due diligence tecni-
co-legale, alla negoziazione, all’ac-
quisizione vera e propria anche me-
diante diverse tipologie societariee
successiva gestione del patrimonio
immobiliare - spiega Gervasi -.
L’assistenza si estende ancheal di-
rittoamministrativo ea tuttele pra-
tiche concessorie innanzi la pubbli-
ca amministrazione».
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LE TESTIMONIANZE

SERGIO
FIDANZIA

Con Angelo
Gigliola fondatore
dell'omonimo
studio

con sede a Roma

(-2

Il valore degli studi boutique
«Ritengo che gli studi boutique
siano la dimensione ideale perché
danno la possibilita di avere
contatti diretti coni clienti. Gli
studi di grandi dimensioni sono
dispersivi»

GIOVANNI
LAURO

Titolare a Napoli
delllomonimo
studio: si occupa
soprattutto

di diritto bancario

Il momento dell'innovazione
«Questo é il momento di fare
scelte nuove: lo smart working ha
dimostrato che si pu0 lavorare
diversamente e il networking pud
favorire incontri con colleghie
professionisti di altre discipline»

MANLIO
GERVASI
Cofondatore
diC_Legal

a Castellammare
del Golfo (Tp)

Il business immobiliare

«ll nostro studio & nato dal bisogno
didare assistenza ai tantissimi
stranieri, sia privatiche imprese, che
vogliono investire in Sicilia
nell’acquisto e ristrutturazione di
immobili a uso turistico»

ANTONINO
QUATTRONE

A Reggio Calabria
hacreatoun
network
conlasorella
Giuseppina

Formazione continua

«Le nostre competenze si
integrano: io mi occupo di
tributario e mi sto specializzando
indiritto alimentare; mia sorelladi
civile, penale e si sta
specializzando in diritto del lavoro»



