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Private Banking. Il riassetto di gruppo

Ersel € nuovo
socio forte (64,3%)
di Banca Albertini

Carlo Festa
Lucilla Incorvati

w1l gruppo torinese Ersel en-
tranellacompagineazionariadi
Banca Albertini e lo fa tramite
'acquisto dellaquota del 64,3%
in mano al gruppo elvetico Syz.
Arriva cosi a compimento il
riassettodiBanca AlbertiniSyz,
il nome che per 15 anni ha con-
traddistintol’alleanzafralosto-
rico brand italiano specializza-
to nel private banking e il grup-
poginevrino.Unanuovaallean-
zanasceratraAlberto Albertini,
attuale amministratore delega-
to e figlio del fondatore Isidoro
chemanterrailsuo3zs,7%,eGui-
do Giubergia,appartenentealla
famiglia fondatrice di Ersel
L'ingresso di quest’ultima, al
postodiSyz,cun passaggiologi-
co catteso dal mercato: le fami-
glie Albertini e Giubergia si co-
noscono da decenni, visto che i
tondatori Isidoro Albertini e
Renzo Giubergia, entrambi
agentidicambio, hannopostole
basipergliattualigruppichepoi
negli anni hanno vissuto uno
sviluppodiverso.

1l passaggio dalla storica atti-
vitaalmondodelleSim Albertini
lavive(igon), stringendoun’alle-
anza con Societé Genéralé. Poi
I'incontro con BancaSyzelatra-
sformazione in banca. Ersel al-
largailsuoraggiod’azione prima
all’asset management gia nel
1983 ¢ poinel199oiniziaunacol-
laborazione con Warburg Secu-
rities (oggi Ubs Warburg) per
trasformarsiin Simnel1994.Nel
2000nasceraanche Ersel Hedge
Sgrenel2004conOnlineSimen-
tranelbusinessdei fondi online.
Anche Banca Albertini segue il
filone deglihedge stringendoun
accordo con Hedge Invest nel
201. Ma entrambe le aziende
fanno soprattutto gestione di
grandi patrimoni, vicini agli im-
prenditori, target di riferimento
per vocazione e per experti-
se.0ggisonopropriogliimpren-

ditori che richiedono nuovi ser-
vizi e la messa in comune di ri-
sorseecompetenze aiutainque-
stopassaggio.Ad Ersel mancava
la licenza bancaria e forse una
presenza pil forte nella ricea
Lombardia; Banca Albertini be-
neficera dei servizi di Ersel (as-
setmanagement, fiduciaria,club
deal, presenza estera, filantro-
pia, arte).«Condividiamo molte
cose (i nostri genitori erano
agenti di cambio rispettatie con
una profondaetica) e soprattut-
to abbiamo lo stesso approccio
verso i clienti che & la parte fon-
damentale delnostrolavoro-ha
ricordato Alberto Albertini, fon-
datorediBancaAlbertini-cisia-
mo incrociatipit volte. Maforse
solooraitempierano maturiper
procedere sulla stessa strada,
unendoleforzer.«Sonoconvin-
to che da due realta che hanno
molto in comune (storia, etica,
obiettivi) - gli fa eco Guido Giu-
bergia, presidente diErsel - sare-
mo in grado di avviare il nostro
gruppo in una nuova fase disvi-
luppo. Sono felice di intrapren-
derequesto percorsocon Alber-
to,imprenditore serio, stimatoe
amicodisempre».

La firma sarebbe avvenuta
sulla base di una valorizzazione
complessiva di Banca Albertini,
secondoirumors,dicircaso mi-
lioni. Il trasferimento del 64,3%
in mano aErsel rappresentasol-
tanto un passaggio intermedio
che portera, dopo le necessarie
autorizzazioni di Banca d'Ttalia,
alla fusione tra i due gruppi Al-
bertini ed Ersel. La nuovarealta
avra 70 banker, filiali in quattro
piazze importanti (Milano, To-
rino, Bologna ¢ Reggio Emilia),
duesediestereemasseperidmi-
liardi (15 da parte di Frsel e 3da
parte di Banca Albertini). Advi-
sordell’operazione sonostatida
unaparte Vitale & Coe Lmer per
conto di Syz, e dall'altra Alantra
e R&P Legal per Ersel.

EAIPRODUZICNE HISERVATA

diffusione:97980
tiratura: 140038

M, muvind proevgza sul dimalsoesd




